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HEUTE SCHON DER  

STEUERBERATER VON  

MORGEN SEIN 



WENN DU EIN SCHIFF BAUEN WILLST, DANN TROMMLE 

NICHT MÄNNER ZUSAMMEN, UM HOLZ ZU BESCHAFFEN, 

AUFGABEN ZU VERGEBEN UND DIE ARBEIT EINZUTEILEN, 

SONDERN LEHRE SIE DIE SEHNSUCHT NACH DEM WEITEN, 

ENDLOSEN MEER. 

Von Antoine de Saint-Exupéry 



IHRE FIBU MACHEN 

WIR MIT LINKS 

 

JAHRESABSCHLUS

S 

KÖNNEN WIR  

WIR MACHEN SOGAR 

IHRE  LÖHNE 

DIE STANDARD KANZLEI 
KOMMT DIR DAS BEKANNT VOR? 

 BERATUNG 

IST UNSER DING 







DER WEG HIN ZUR POSITIONIERUNG 

1 2 3 4 

Wer ist deine 

Zielgruppe? 

(Persona)  

KOMMUNIZIERE AUS MANDANTENSICHT 

2 

Was lässt die 

Persona 

nachts nicht 

schlafen? 

3 

Bewusstsein 

vorhanden? 

4 

Online Funnel 

aufbauen 

Planen Umsetzen 







DAS SOLLTEST DU MITNEHMEN 

DAS SIND DEINE LEARNINGS 

• Schaue erst nach was du anbietest und was der Mehrwert für 

deine Mandanten ist 

• Überlege was den Mandanten nachts nicht schlafen lässt 

• Kommuniziere immer das WAS nie das WIE 

• Alle Online Maßnahmen dienen nur dem einen Ziel:  

Nimm Kontakt auf! 

• 80 % Planung 20 % Umsetzung 



Vielen Dank 

#DVVS2019 


