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Bijan Kholghi

Finanzcoach

— rUrup

RURUP-RENTEN-VERGLEICH DE

* Seit 16 Jahren selbstandig als Berater & Coach

* Qualifikationen / Zulassungen

e Certified Financial Planner (CFP)

* European Financial Advisor (EFA)

* |HK Honorar-Finanzanlagenberater §34 h GewO
* Finanzokonom (ebs)

* Finanzfachwirt (FH)

* DIN ISO 22222 Zertifiziert

e \Versicherungsfachmann (BWV)

e Systemischer Coach (MEIHEI)



Finan ZCoacC h OI8 Home Videos Fachwissen Stiftungen / Nachhaltiges Beratung Blog Uber mich

[HK Statistik

Der Dachverband der IHKs die DIHK veroffentlicht quartalsweise eine Statistik, wie viele Berater aktuell im Vermittlerregister gelistet sind. Die Statistik fur

Deutschland sieht wie folgt aus:

Stand: Juli 2018

Provision Honorar

§37.593 §185

Finanzanlagenvermittler (§34f) Honorar-Finanzanlagenberater
(834h)

99,51% 0.49%

Q



KHOLGHI

FINANZ- & VERMOGENSPLANUNG

Onlineberatung seit Uber 10 Jahren

Herzlich
Willkommen
zur
Onlineberatung!
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Produktkosten
Produktgattung
steuerliche Prifung

Ziele / Wiinsche / Risikobereitschaft des
Klienten
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Themenfelder Produktprifung Altersvorsorge

Checklisten

https://rirup-renten-vergleich.de/intern/checkliste



https://rürup-renten-vergleich.de/intern/checkliste

KHOLGHI

NNNNNNNNNNNNNNNNNNNNNNN

Themenfelder Produktprifung Altersvorsorge
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steuerliche Prifung
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Klienten



Ziele / Wiinsche / Risikobereitschaft des KHOLGHI
Klienten

* Rente oder Kapital

* Vererbbarkeit

* Sicherheitsbedurfnis

* Renditeerwartung

* Vorsorgebedarf

* Motiv (Steuern sparen, Vorsorge aufbessern, etc.)

* etc.
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steuerliche Prifung KHOLGHI

Schicht 3 - ungeférderte Produkte

Private Lebens-/Rentenvers., Fondssparen,
Immobilien, etc.

Schicht 1+2
staatlich-/steuerlich geforderte Produkte

Basisrente, Riester Rente, Betriebliche AV,
etc.



steuerliche Prifung KHOLGHI

Berufsleben
z.B. 42% Steuersatz

’\_

Rente
z.B. 25% Steuersatz

https://rirup-renten-vergleich.de/ruerup-rente-oder-private-rente



https://rürup-renten-vergleich.de/ruerup-rente-oder-private-rente

steuerliche Prifung KHOLGHI

Vermogensstrategie bericksichtigen
Machen staatlich-/steuerlich geforderte Produkte Sinn?

- contra

- hohe Einnahmen aus Immobilien + Bargeld, Bankeinlagen

- hohe Betriebsrenten + liguides Vermogen

- hohe gesetzliche Rente + Fonds, Aktien, Anleihen
- hohe Rente aus Versorgungswerk + etc.

...S0 lange Kapitalertrage pauschal besteuert bleiben.



steuerliche Prifung KHOLGHI

Rentabilitatsrechnungen aus der Praxis

Beispiel Basisrente,
Hochststeuersatze im Berufsleben

Beispiel 1 — Grenzsteuersatz im Alter 30%

Break Even bei 76. bis 78. Lebensjahr

Beispiel 2 — Hochststeuersatz im Alter

Break Even bei 82. bis 89. Lebensjahr
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Anlageform
Vertragsbedingungen / Bonitat
Produktkosten
Produktgattung
steuerliche Prifung

Ziele / Wiinsche / Risikobereitschaft des
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Produktgattung RHOLGHI

1.) Prifen in welche untere Produktgattung Anlageprodukt fallt
2.) Kosten des Produktes prifen (Produktinformationsblatt, Kundeninformationsdokumente prifen)
3.) Weitere Prufkriterien laut unten stehender Tabelle prifen

Prufkriterien

Sicherheit |Insolvenz- Totalverlust-| Sonder-
| Bonitat risiko vermogen

Barguthaben auf Bank

Versicherungsprodukte
Investmentfonds aktiv 1,50%+
Investmentfonds passiv (ETFs)

Derivate prifen! prufen!
Zertifikate prifen! prufen!
Optionen prifen! prifen!

Futures, etc. prilfen!

Produktgattungen

Genossenschaftsanteile 1,50%+

geschlossene Fonds
unternehmerische Beteiligungen

Aktien|
Anleihen
Rohstoffe

Irrtimer vorbehalten




Produktgattung RHOLGHI

Uberwiegend Versicherungsprodukte



Produktgattung RHOLGLI

EU MalRhahmen fiir Verbrauchertransparenz

e 2008 Einfihrung Produktinformationsblatt (PIB)

e 2009 EU-Richtlinie MIFID - erstmalige
Offenlegung Versicherungsprovisionen durch

e 2013 AltvVerbG — einheitliche PIBs fir
zertifizierte AV und Basisrentenvertrage

e 2017 Einfihrung einer einheitlichen
Effektivkostenkennzahl sowie Risikoklassen auf
PIB

* 2018 Einfuhrung Basisinformationsblatt (BIB) fur
private Anlageprodukte (inkl. Effektivkosten)



Produktgattung RHOLGHI

* klassische Versicherungsprodukte

 intelligente” Versicherungsprodukte

 Fondsrente Garant, Flex, Garantiefonds

* Index Renten

e 2 Topf-, 3 Topf-, 4 Topf dynamische Hybridprodukte
e Variable Annuities, CPPI

* Hochststands- und Gewinnsicherungen (Lock in)

* intelligente Schwankungssteuerungen

e etc.

* fondsgebundene Versicherungsprodukte



Produktgattung RHOLGHI

Produktinformationsblatt (PIB)

e Basisrente (einheitliche Form)

* Riester Rente (einheitliche Form)
* Private Renten

* Fonds (KIID), Beteiligungen (VIB)

Basisinformationsblatt (BIB)

neu seit 2018 flr private
Versicherungsprodukte mit Investmentanlagen



AL_RENTE-Flex (Tarif AR75)

Rentenversicherung

B A Basisrente
Produ

I mfonnatxonsblatt [172]

Dieses Informationsblatt ist kein Werbematerial, sondern stellt
Ihnen wesentliche Produktinformationen zur Verfigung. Diese
sind gesefzlich vorgeschrieben und sollen Ihnen dabei helfen,
die Art, die Kosten sowie die moglichen Ertragschancen und
Risiken dieses Produkts zu verstehen. Das Informationsblatt
soll einen Vergleich mit anderen Produkten erméglichen. Die
Angaben sind nur bei planmaRigem Vertragsverlauf mit den
unter lhre Daten” (siehe Seite 2) angegebenen Beitragszah-
lungen bis zum Beginn der Auszahlungsphase giiltig. Die Be-
rechnungen erfolgen mit einer beispielhaften Wertentwicklung.

» Produktbeschreibung

Ansparphase

Die Versicherung hat einen in der Zukunft liegenden Renten-
beginn. Die Beitrage und Uberschisse flieRen in das Vertrags-
guthaben, das sich aus der klassischen Anlage und/oder aus
der Fondsanlage zusammensetzt. Sie haben bestimmt, dass
100 % der Beitrage in den von Ihnen gewahlten Fonds ange-
legt werden. Sie konnen die Aufteilung fir kinftige Beitrage
jederzeit andem. Dadurch kénnen sich auch die Ertragschan-
cen und Risiken lhres Vertrags andern.

Auszahlungsphase

Aus dem gesamten vorhandenen Vertragsguthaben bilden wir
eine monatliche Rente, die wir Ihnen lebenslang auszahlen.
Wir zahlen aus der klassischen Anlage mindestens die garan-
tierte Rente (wenn Sie auch in die klassische Anlage investie-
ren) bzw. aus der Fondsanlage mindestens die Rente, die sich
durch den garantierten Rentenfaktor aus dem Fondsguthaben
ergibt. Die Uberschiisse werden nach Rentenbeginn fiir eine
Bonusrente verwendet (zusatzliche, nicht garantierte Rente).

» Chancen-Risiko-Klasse

Die Chancen-Risiko-Klasse (CRK) gibt an, wie die Er-
tragschancen und Risiken dieses Produkts gegentiber anderen
steuerlich geforderten Altersvorsorgeprodukten einzuschatzen
sind. Fir einen Musterkunden hat die unabhangige Produktin-
formationsstelle Altersvorsorge dieses Produkt fiir verschiede-
ne Kapitalmarktszenarien tber eine vergleichbare Ansparpha-
se von 30 Jahren untersucht und in die CRK 5 eingeteilt. Dabei
wurde beriicksichtigt, ob dieses Produkt zu Beginn der Aus-
zahlungsphase eine Beitragserhaltungszusage enthalt. Ries-
ter-Produkte enthalten immer eine Beitragserhaltungszusage.

CRK1 Das Ptodukt b|e1et eine sichere Anlage durch ene bis zum Beginn

\\ Ierzn.
sung odef an emen Referenzzins gekoppeﬁe Verzmsung mit
Das i fiich gebi Kapital

nach Abzug der Kosten steigt in der Ansparphase fortwahrend an.
Der Anbieter gibt eine Beitragserhaltungszusage.

CRK 2 Das Produkt bietet eine sicherheitsorientierte Anlage mit be-
grenzten Ertragsch . Der Anbieter gibt eine Beitragserhal-
tungszusage.

) Basisdaten

Produkttyp
modeme Rentenversicherung

mit flexibler Anlage;

mit Garantieabsicherung far
die klassische Anlage und
garantiertem Rentenfaktor fur
das Fondsguthaben;
CRK-Einstufung gilt fir eine
Fondsanlage von 51 % bis
100 %

Anbieter
ALTE LEIPZIGER Lebensver-
sicherung a.G.

Einmalzahlung
nicht méglich

Sonderzahlung
moglich

Beitragsanderung

Beitrag kann (unter Auflagen)
erhoht, verringert und freige-
stellt werden;
Beitragsanderungen kénnen
sich auf die steuerliche For-
derung, das Preis-Leistungs-
Verhaltnis und die Hohe der
Leistung auswirken.

Auszahlungsform
Altersleistung in Form einer
lebenslangen Rente;
Rentengarantiezeit 10 Jahre;
forderunschéadliche Abfindung
von Kleinbetragsrenten mog-
lich

Steuerliche Forderung

In der Ansparphase konnen Sie Steuervorteile erhalten. In der
Auszahlungsphase miissen Sie die Altersleistung versteuern.

Beispielrechnung

Die nachfolgende Tabelle zeigt beispielhafte Wertentwicklun-
gen vor Kosten und die daraus errechneten Gesamtleistungen

nach Kosten auf.

Beispielhafte Kapital zu Beginn ~ Monatliche
Wertentwicklung der Auszahlungs-  Altersleistung
pro Jahr phase

-1,00 % 98.344 10 Euro 391,75 Euro

2,00 % 137.465,79 Euro 547,59 Euro

500 % 202.046,06 Euro 804,84 Euro

7,00 % 268.535,42 Euro 1.069,70 Euro

Eine Auszahlung des Kapitals anstelle der Altersleistung ist

nicht moglich.

Bei der monatlichen Altersleistung ist die Bonusrente
(Uberschussverwendung in der Auszahlungsphase) bereits
enthalten. Hierfir wurden untemehmensindividuelle Uber-

schiisse angesetzt.
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Risikoeinstufung aus Produktinformationsblatt (PIB)

CRK 1

Das Produkt bietet eine sichere Anlage durch eine bis zum Beginn
der Auszahlungsphase festgelegte garantierte (Mindest-)Verzin-
sung oder an einen Referenzzins gekoppelte Verzinsung mit
niedrigen Ertragschancen. Das unwiderruflich gebildete Kapital
nach Abzug der Kosten steigt in der Ansparphase fortwahrend an.
Der Anbieter gibt eine Beitragserhaltungszusage.

CRK 2

Das Produkt bietet eine sicherheitsorientierte Anlage mit be-
grenzten Ertragschancen. Der Anbieter gibt eine Beitragserhal-
tungszusage.

CRK 3

Das Produkt bietet eine ausgewogene Anlage mit moderaten
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszu-
sage, so besteht ein moderates Verlustrisiko.

CRK 4

Das Produkt bietet eine renditeorientierte Anlage mit héheren
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszusage,
so besteht ein hdheres Verlustrisiko.

CRK 5

Das Produkt bietet eine chancenorientierte Anlage mit hohen
Ertragschancen. Gibt der Anbieter keine Beitragserhaltungszusage,
so besteht ein hohes Verlustrisiko.




Produktgattung

KHOLGHI
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Beispielrechnung aus Produktinformationsblatt (PIB)

» Beispielrechnung

Die nachfolgende Tabelle zeigt beispielhafte Wertentwicklun-
gen vor Kosten und die daraus errechneten Gesamtleistungen

nach Kosten auf.

Beispielhafte Kapital zu Beginn Monatliche

Wertentwicklung der Auszahlungs- Altersleistung

pro Jahr phase

il N— 167.359,83 Euro 66667 EU0 .
‘ 2008, 0 BORIOSIOEUO. 0 BID00BW

4,00 % 263.322,45 Euro 1.048,93 Euro

5,00 % 301.026,72 Euro

1.199,13 Euro
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rRentenversicnerung

Zertifizierungsnummer
006129

Ilhre Daten

Person
Max Muster (geb. 01.01.1981)

Geplanter Vertragsverlauf

Ihr mtl. Beitrag Einmalzahlung

300,00 Euro 0,00 Euro

Dynamisierung ab 01.10.2019 in Form einer jahrlichen Erhohung des Beitra-
ges um 3,00 % des Vorjahresbeitrages. Der monatliche Beitrag erhoht sich
dadurch bis auf 706,94 Euro.

S & W Produkt-
I informationsblatt [2/2]

/‘—_\

Vertragsbeginn Einzahlungs- Beginn der Aus-
dauer zahlungsphase
01.10.2018 30 Jahre 01.10.2048

frih.: 01.01.2043
spat.: 01.10.2066

Eingezahltes Kapital 171.269 Euro

Garantiertes Kapital fiir Verrentung 0,00 Euro

Garantierte mtl. Altersleistung k.A*

* Die Bedingungen fir die Verrentung stehen noch nicht fest. Fur die Verren-
tung des Kapitals fallen keine zusatzlichen Abschluss- und Vertriebskosten
an. Die Kosten fir die Auszahlungsphase finden Sie unter ,Einzelne
Kosten®.

Rentenfaktor ]
* Der Rentenfaktor steht noch nicht fest.

Anbieterwechsel/Kindigung

Anbieterwechsel
Ein Anbieterwechsel ist ausgeschlossen.

Kiindigung
Bei einer Kiindigung erhalten Sie keine Kapitalauszahlung.
Statt der Kiindigung kann eine Beitragsfreistellung in Betracht

| P

Effektivkosten

3,75 Prozentpunkte

Bei der Berechnung der Effektivkosten wurden fiir den darge-
stellten Vertragsverlauf renditemindernde GréRRen berticksich-
tigt, die sich auf die Hohe des Kapitals zu Beginn der Auszah-
lungsphase auswirken. Dies sind inshesondere die Kosten der
Ansparphase. Eine beispielhafte Wertentwicklung von 6,00 %
wird durch die renditemindernden GréRen von 3,75 Prozent-
punkten auf eine Effektivrendite von 2,25 % verringert.

Einzelne Kosten

Der Anbieter darf vertraglich nur folgende Kosten berechnen:

Ansparphase

Abschluss- und Vertriebskosten

insgesamt 4.275,96 Euro
Prozentsatz Ihrer vereinbarten Beitrage und Zuzahlungen 2,50 %

Verwaltungskosten

voraussichtl. insg. im ersten vollen Vertragsjahr 332,85 Euro

Prozentsatz des gebildeten Kapitals, jahrlich 0,24 % bis 3,48 %
Kapitalkostengruppe 1 max. 0,24 %
Kapitalkostengruppe 2 fur Ihr Produkt nicht relevant
Kapitalkostengruppe 3 max. 1,48 %
Kapitalkostengruppe 4 max. 2,48 %
Kapitalkostengruppe 5 (fur Ihren Vertrag relevant) max. 3,48 %

Prozentsatz Ihrer eingezahlten Beitrage 7,60 %

Prozentsatz lhrer Zuzahlungen 3,50 %

jahrlich anfallende Kosten in Euro,

wahrend der Beitragszahlungsdauer 18,00 Euro

Kosten fur einzelne Anlasse

Versorgungsausgleich 200,00 Euro




Produktkosten KHOLGHI
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Wichtigste Vergleichskennziffer

Effektivkosten

alle Vertragskosten

(Versicherungs- und Fondsebene) in einer
Kennzahl zusammengefasst.
Renditeminderung p.a.



Produktkosten KHOLGHI

Effektivkosten

sehr glinstig sehr teuer
B
0,50 - 1,00% 3,00 -4,50%

Renditeminderung p.a.



Vertragsbedingungen RHOLGHI

 Garantierter Rentenfaktor
(bei Rentenprodukten)
je 10.000€ Fondsguthaben

* Kosten bei Zuzahlungen



Produktgattung / Kosten

Praxisbeispiele

37 ). alte Person
300€ Monatsbeitrag

Laufzeit 30 Jahre, bis 67J.

3% Beitragsdynamik

KHOLGHI

NNNNNNN & VERMOGENSPLANUNG



KHOLGHI

Produktgattung / Kosten e

Angebots-
berechnung
6%

Rentenfaktor

Garantierente

Effektivkosten
PIB 5%

Angebot
A
1.144,27€

24,30€

keine
3,75%

304,84€

Angebot Angebot
B C
1.065,53€ 1.169,60€

24,30€ 24,30€
keine 295,30€
0,69% 3,08%

1.253,42¢€ 3882,36€



Produktgattung / Kosten RHOLGHI

Woran sollten Sie Produkte nicht vergleichen?

berechnungen

https://rlirup-renten-vergleich.de/ruerup-rente-etfitberechnungen



https://rürup-renten-vergleich.de/ruerup-rente-etf#berechnungen

Produktgattung / Kosten RHOLGHI

Formulierungsbeispiele aus Angeboten

,»...ohne Berlicksichtigung der Fondskosten (Nettomethode)”
»...mit Berucksichtigung der Fondskosten (Bruttomethode)”

,Die dargestellten Altersrenten basieren auf den derzeitigen aktuellen
Rechnungsgrundlagen®

,Die ausgewiesenen Wertentwicklungen der Fondsanteile verstehen sich nach Abzug der
Fondskosten. D.h. der Fonds muss zunachst seine Eigenkosten erwirtschaften, um dann die
in unserer individuellen Modellrechnung dargestellten Werte zu erzielen.”

,Bei der Berechnung der Uberschussrenten wird eine erhdhte laufende
Uberschussbeteiligung an den Bewertungsreserven beriicksichtigt.”

,Die moglichen Leistungsentwicklungen basieren weiterhin auf der Annahme einer gleich
bleibenden Wertentwicklung der Fondsanteile sowie einem Uberschussanteil (Beteiligung
am Kickback) von 0,42 % p.a. des jeweils aktuellen Fondsvermogens und dienen
ausschlieBlich Darstellungszwecken.”



KHOLGHI

Produktgattung e
Modellrechnungen Realistische
Versicherer Renditeerwartung
CRK 1 ca. 3% 1-2%
CRK 2 3%, 6%, 9% 2-3%
CRK 3 3%, 6%, 9% 2-3%
CRK 4 3%, 6%, 9% 3-4%
CRK 5 3%, 6%, 9% 5-9%




Produktgattung RHOLGHI

© Kholghi Finanz- & Vermogensplanung 33



Produktgattung RHOLGHI
IRREFUHREND!!!
CRK1
CRK 2
CRK 3
CRK 4

CRK 5 3%, 6%, 9% 5-9%

© Kholghi Finanz- & Vermogensplanung



Produktkosten

Kostenunterschiede Praxisbeispiel

Honorar-/Nettotarife VS.

Nettotarif Normaltarif
Abschlusskosten O0€| 4.275,96 €

Verwaltungskosten
fix 18 € 18 €
Prozentsatz Beitrage 2% 7,60%
variable Kosten (Guthaben) 0,36% 0,48%
Kosten in Rente 1,50% 1,50%
interne Fondskosten (TER) 0,16% 1,34%
| Effektivkosten 0,69% 3,75%
Kosten bei Zuzahlungen 0,70% 6%
Honorar 690 € 0€

KHOLGHI

FINANZ- & VERMOGENSPLANUNG

ubliche Tarife
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Produktkosten

| Nettotarif Normaltarif
:Abschlusskosten 0€ 4.275,96 €
'Verwaltungskosten

fix 540 € 540 €

Prozentsatz Beitrage 3.353,43 € 12.743,03 €
| variable Kosten (Guthaben)* 5.400,00 € 7.200,00 €
Kosten in Rente 1,50% 1,50%
interne Fondskosten (TER)* 2.415,00 € 20.100,00 €
Gesamtkosten 11.708,43 € | 40.583,03 €
Effektivkosten 0,69% 3,75%
:Kosten bei Zuzahlungen 0,70% 6%
Kostendifferenz 28.874,60 €
‘Honorarkosten 690 €
'Kostenersparnis 28.184,60 €
:*Annahme Durchschnittsguthaben 50.000 €
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Vertragsbedingungen / Bonitat KHOLGHI

Weitere wichtige Vertragsklauseln

 Garantierter Rentenfaktor (bei Rentenprodukten)
* Kosten bei Zuzahlungen
 Zuzahlungen zu alten Vertragskonditionen maoglich

 Treuhanderklausel (Aushebelung der garantierten
Zusagen uber Treuhander)

* Flexibilitat (Beitragsfreistellung,
Ablaufverschiebung, etc.)



Vertragsbedingungen / Bonitat KHOLGHI

Bonitat des Anbieters prifen z.B. bei

www.morgenundmorgen.de

www.assekurata.de

Gesellschaftsform des Anbieters prifen

AG = Aktiengesellschaft

VVaG = Versicherungsverein auf Gegenseitigkeit


http://www.morgenundmorgen.de/
http://www.assekurata.de/

KHOLGHI
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Ziele / Wiinsche / Risikobereitschaft des
Klienten



Anlageform RHOLGHI

Welche Anlageoptionen bietet Produkt

e Wechsel zwischen klassischer und

Fondsanlage moglich?

30% | 70%
« | >

* Anzahl/Qualitat aktiver Investmentfonds
* Anzahl/Qualitat Indexfonds (ETFs)
 Automatisches Ablaufmanagement

 Automatisches Rebalancing



Zusammenfassung KHOLGHI

Passt Produkt zu Zielen und Winschen des
Klienten sowie zu seiner steuerlichen Situation?

Welche Produktgattung?
-> Kritischer Hinweis auf Renditeaussichten

Effektivkosten?

0,50 - 1,00% ~ 3,00-4,50%
Garantierter Rentenfaktor?

Weitere Bedingungen, Bonitat Versicherer
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Vielen Dank fliir lhre Aufmerksamkeit!

www.finanzcoach.org
info@finanzcoach.org
Tel.: (0521) 448 159 20

Disclaimer
Alle Angaben dieser Prasentation erfolgen ohne Gewahr fur die
inhaltliche Richtigkeit und Vollstandigkeit.
Die Uberlassung der Prasentation erfolgt nur fiir den internen Gebrauch
des Empfangers.
Die Prasentation stellt insbesondere keine Anlageberatung dar.
Diese muss individuell unter Berlicksichtigung der Umstande des
Einzelfalls erfolgen.


http://www.finanzcoach.org/
mailto:info@finanzcoach.org

